
2025年9月4日-6日 肯尼亚·内罗毕 沙立国际会展中心（Sarit Expo Centre）

第八届肯尼亚国际工业展                
展后报告



PART 01   展会概览

PART 02   参展商分析

PART 03   采购商分析

PART 04   展会亮点

PART 05   展会宣传

目录

PART 06   展会现场掠影

PART 07   展会期望



展会名称

展会时间

展会地点

第八届肯尼亚国际工业展

2025年9月4日-6日

肯尼亚·内罗毕 沙立国际会展中心（Sarit Expo Centre）

主办单位 非洲之巅展览（肯尼亚）有限公司

支持单位 肯尼亚投资局

肯尼亚国家工商会

肯尼亚中国信息文化交流中心

展会概览



展会概览

2025年第八届肯尼亚国际工业展于9月4日至6日在肯

尼亚首都内罗毕的沙立国际会展中心（Sarit Expo 

Centre）成功举办。本届展会由非洲之巅展览（肯尼

亚）有限公司主办，得到了肯尼亚投资局、肯尼亚国

家工商会等官方机构的大力支持。展会开幕式上，中

国驻肯尼亚大使馆公使衔参赞周振成、商务部外贸司

副司长肖露、中国机电商会副会长石永红、肯尼亚投

资局总经理Pius·Rotich、肯尼亚国家工商会CEO 

KK·Mutai、肯尼亚标准银行副行长Renato·D'souza

等重要嘉宾共同出席并剪彩，体现了展会的高规格与

广泛影响力。



展会概览

展品范围

机械设备 数控机床 车辆及配件 建筑材料 五金工具 光伏新能源 化工产品 印刷与包装 轻工及日用消费品

官方数据

总面积：5000平方米

中外参展商200+家

三天展期共接待专业买家22000人次
精准邀约买家5294人
商协会组团买家约1000人

意向成交金额达8600万美元



参展商分析

参展商构成

来自中国山东、江西、河南、浙江、

福建、江苏、广东等七大省份的130余

家企业

来自肯尼亚本土及乌干达、

坦桑尼亚等东非国家的60

余家企业



参展商分析

根据展后问卷调查与现场访谈反馈，绝大多数参展

商对本届展会的组织工作、观众质量及洽谈效果表

示满意。尤其是中国参展企业普遍认为，展会为其

提供了直接对接东非买家的高效渠道，多数企业均

在展期内建立了初步合作意向或达成样品订单。展

商对展会主办方的服务水平、现场管理及安保措施

也给予了高度评价。

85.2%参展商表示参展让其收获颇丰

87.6%参展商表示愿意将展会推荐给他人

35.8%参展商表示将继续参加下届展会

参展商满意度分析



参展商分析

市场开拓：

展会为中国企业开辟东非市场提供了宝贵契机与高效渠道。通过面对面的展示与交流，参展企业能够直接了解当地市场需求、消费偏好及

行业趋势，深入洞察区域产业结构与竞争格局。同时，展会也是企业测试产品适应性与竞争力的重要平台，为后续市场布局和产品优化提

供了有力参考。

品牌曝光：

展会期间，企业借助集中展示、现场演示及技术交流等形式，全方位展现品牌形象与技术实力，显著提升了品牌在东非的认知度与影响力。

大量专业观众、经销商及行业媒体的关注，使参展企业在短时间内实现品牌传播的最大化，为品牌在区域市场的长期发展奠定了基础。

业务对接：

展会不仅是展示平台，更是高效的合作桥梁。参展商通过现场交流，与当地经销商、代理商及终端客户建立了直接沟通渠道，推动了合作

洽谈与订单转化。同时，部分企业还与商协会、采购团体等机构建立长期联系，为渠道建设与市场拓展注入持续动力。

政策与信息获取：

除展览外，企业代表积极参与同期会议、研讨与对接活动，及时掌握东非市场的最新政策、行业标准及投资环境信息。这些信息帮助企业

更好地规避贸易风险，为制定精准的市场策略和推进国际化布局提供了有力支撑。

展会为参展商带来哪些收获？



参展商分析

参展商案例一

济南国强机械设备有限公司-非洲市场潜力超出预期

“这是我们第一次参加肯尼亚国际工业展，带来了公司的核心产品：

全自动颗粒称重包装一体化生产线。三天的展会让我们收获颇丰，现

场共接待了80多组专业买家。很多客户在现场仔细了解设备性能，对

我们的高效、精准、稳定都给予了很高评价。

这次展会的效果出乎意料地好，仅次于之前参加的广交会。通过面对

面的交流，我们更直观地感受到了非洲市场对优质机械设备的旺盛需

求，也结识了不少有合作意向的客户。这趟肯尼亚之行，让我们看到

了非洲市场的潜力，也为今后深入拓展奠定了信心。”



参展商分析

临沂市丰瑞植保电子设备有限公司-在肯尼亚国际工业

展上收获信任与机遇

“我们生产农用喷雾器、播种器等农机设备。今年首次亮相肯尼亚国

际工业展，携二十余款产品参展，吸引了众多高质量采购商的关注，

现场达成多项合作意向，参展效果远超预期。

这次参展让我们更加坚定了深耕非洲市场的信心。未来，我们将以肯

尼亚为重要据点，持续拓展并深度挖掘非洲农业机械市场。”

参展商案例二



参展商分析

山东蚂蚁重卡汽车有限公司-以展为桥，驶入东非市场

“我们是一家专注于工程车、牵引车和半挂车的重卡制造企业。这次

参加肯尼亚国际工业展，对我们来说是进入东非市场的重要一步。三

天的展期里，展台人气很旺，共接待了68组专业采购商。很多客户对

我们的车型配置和性能表现出了浓厚兴趣。

除了肯尼亚本地买家，还接待了来自坦桑尼亚、尼日利亚等国家的客

户，并进行了深入交流。展会让我们对非洲市场的需求有了更清晰的

了解，也帮助我们找到了合适的合作渠道。可以说，这次展会让我们

离非洲市场又近了一大步。”

参展商案例三



采购商分析

采购商地区分布情况

本届展会共吸引专业买家22000人次，其中

除肯尼亚本土采购商外，来自乌干达、坦桑

尼亚、埃塞俄比亚、卢旺达等东非共同市场

国家的买家占比约20%。此外，也有部分来

自南非、尼日利亚等非东非地区的专业观众，

显示出展会影响力正逐步向整个非洲大陆延

伸。



采购商分析

采购商所在行业分布情况

采购商的行业分布与展品类别高度契合，主要集

中在机械设备、建材五金、汽车配件、新能源与

电力设备以及日用消费品等领域。其中，机械设

备类买家占比最高，约为35%，充分体现出东非

地区在工业化进程中对中国制造机械设备的旺盛

需求。建材与五金工具类采购商约占25%，新能

源与化工类分别占约15%和10%，其余约15%来

自包装、轻工等其他行业。



展会亮点

展会国际化程度进一步增强，非洲多国企业参展

本届展会的国际化特征愈加明显。除中国参展企业外，来自肯尼亚、乌干达、坦桑尼亚等东非国家的企业

积极参展，形成了中非企业同台展示、双向对接的良好局面。多元参展格局不仅提升了展会的区域代表性，

也增强了展会在东非地区的产业辐射力与市场渗透力。展会的国际参与度显著提升，标志着肯尼亚国际工

业展正逐步成为东非地区具有广泛影响力的工业贸易平台。



展会亮点

多元活动汇集，增强展会实效

展会期间配套举办了多场主题交流与考察活动，进一步丰富了参展体验。其中，“2025肯尼亚（东非）经

贸促进交流会”作为重点同期活动，为参展企业提供了深入了解东非市场政策、贸易环境和投资机会的平

台。此外，组委会还组织了参展企业考察当地工业园区与重点市场，帮助企业实地了解肯尼亚及东非地区

的产业生态与商业环境，为后续市场拓展奠定基础。



展会宣传

多渠道、立体化宣传推广

本届展会在宣传推广方面采取了线上线下结合、多平台联动的立体化策略。通过社交媒体、行业媒体、本

地主流报纸、广播电视、街道横幅及巨型广告牌等多种渠道进行预热和跟踪报道，有效扩大了展会影响力

和知名度。此外，组委会还通过精准邮件推送、商协会合作、定向邀请等方式，吸引高质量专业买家到场，

确保了展会现场的专业性与交易实效。



展会宣传



展会宣传



展会宣传



展会宣传



展会现场掠影



展会展望

肯尼亚国际工业展自2018年首次举办以来，经过八届的持续运营与内容优化，已发展成为连接中国与东非

地区工业贸易与投资合作的重要桥梁。展会不仅为中国企业“走出去”提供了高效、可靠的平台，也为东

非地区引进先进技术、设备与产品提供了窗口，促进了区域产业链的完善与升级。

展望未来，肯尼亚国际工业展将继续深化“前展后仓”的服务模式，进一步增强展会的专业性与实效性。

下一届展会在以下方面加强建设：

1、扩大展品范畴，增加数字经济、智能制造、绿色科技等新兴领域。

2、深化国际合作，吸引更多东非以外地区的企业与买家参与。

3、强化与肯尼亚及非洲行业协会及商会的协作，通过联合举办活动、共享资源等方式，提升展会的国际影

响力。

4、增设国际交流专区，为来自不同国家和地区的企业提供更加便捷的对接平台，促进技术交流与合作；

通过持续优化与创新，肯尼亚国际工业展在推动中非产能合作、促进区域工业发展与经济一体化方面将发

挥更加重要的作用。


